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/ ,Wenn Sie mich nachts anrufen, weil Sie Schmerzen haben, kann ich Ihnen aus dem Stegreif sagen, welche Latte verstellt werden muss.“
Schreinermeister Georg Niebler verkauft nicht nur Bettsysteme, er ist ein ganzheitlich orientierter Schlafberater.

Topateam-Partner setzt komplett auf Handelsware

Der Schlaf-Experte

Georg Niebler hat sich komplett auf das Thema Schlaf spezialisiert. Unter ,,Der
Niebler verkauft der Schreinermeister aus Franken heute nicht nur Bettsysteme,
sondern berdt ganzheitlich. Mit Topateam hat alles angefangen.

0 Die Schreinerei Niebler ist bereits seit dem
Jahr 2006 Partner im TopaTeam-Netzwerk
und setzt heute voll und ganz auf Handels-
ware, speziell auf die ergonomischen Schlaf-
systeme eines Osterreichischen Lieferanten.
,Wir haben uns fir die Partnerschaft entschie-
den, weil wir unser Produktprogramm erwei-
tern und unseren Kunden zeigen wollten, was
wir alles machen! Denn viele wussten nicht,
dass wir neben Fenstern auch Mébel, Kiichen
und Betten anbieten”, erklart Georg Niebler.
1990 hat Georg Niebler seine Meisterpriifung
absolviert und ,,zwischen schriftlicher und
praktischer Priifung noch eine Werkstatt auf-
gebaut”, so erzahlt er. Zwei Gesellen hatte er,
auch Auszubildende. Der Laden lief. Doch:
»14 bis 16 Stunden Arbeit pro Tag gingen
nicht spurlos an mir voriiber.“ Etwas musste
sich andern. ,Wir haben gemerkt, dass man
mit Handelsware mehr Geld verdient als mit
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der Eigenfertigung. Wir erwirtschafteten den
dreifachen Umsatz mit der gleichen Anzahl an
Mitarbeitern®, erklart Georg Niebler. Fiir das
Marketing nutzte er u.a. die von Topateam
bereitgestellte individualisierte Kundenzeit-
schrift Wohnsinn, von der er jahrlich

3000 Stiick an seine Kundinnen und Kunden
verteilte.

Von der Schreinerei zum Schlafexperten

Doch mittlerweile hat sich Georg Niebler
gemeinsam mit Topateam komplett auf das
Thema Schlaf und gesundes Wohnen speziali-
siert. Die Entscheidung fiir die Schlafsysteme
eines Osterreichischen Herstellers ist ihm
leichtgefallen. ,Ich habe schon immer ein
Produkt gesucht, mit dem ich gute Gewinne
erzielen kann und den Fokus auf Natur und
hochwertige Qualitdt lege.“ Zudem gebe es
bei den Schlafsystemen wenig Reklamationen

und wenig Arbeitsaufwand. ,,Dank der fest
kalkulierten Preise muss ich keine Angebote
mehr schreiben — das erspart mir viel Arbeit
im Buro.“ Von der Funktionsweise des Bett-
systems ist er personlich liberzeugt. ,Ich habe
dadurch meine eigenen Riickenprobleme in
den Griff bekommen.”

An dem Produkt gefalle ihm, dass der Herstel-
ler das System so fertigt, wie er es fiir seinen
Endkunden benétigt. ,,Jeder Mensch ist
unterschiedlich — wie soll es da eine Matratze
geben, die fiir alle passt? Das ist unmoglich!“
Mit dem Schlafsystem kann er genau auf den
Menschen eingehen und es wie bei einem
MaRanzug so einstellen, dass er perfekt
ergonomisch liegt. ,Das geht bei keinem
anderen Schlafsystem auf dem Markt, das ich
kenne, so wirbelgenau wie hier.”

Lag der Fokus anfangs ausschlieBlich auf den
Bettsystemen, ist der Anspruch von Georg

Fotos: Schreinerei Georg Niebler



/ Gemeinsam mit Topateam hat Georg Niebler sich
auf den Weg gemacht.

Niebler inzwischen ganzheitlicher geworden.

Auch die personliche Lebenssituation des
Menschen und das geomantische Umfeld
nimmt er in den Blick: Er sagt: ,Egal, ob Sie
dran glauben oder nicht: Es wirkt! Wenn das
Problem geldst wird, [6st sich auch der
Schmerz.”

Ganzheitlicher Ansatz

Der Erfolg spricht fiir sich — Georg Niebler
verkauft im Jahr bis zu 300 Bettsysteme, die
vom Lieferanten oft speziell fiir ihn gefertigt
werden. Uber Topateam hat er des Weiteren
einige Bettenhersteller im Programm, die
auf echtes Zirbenholz spezialisiert sind,
aber auch andere Holzarten sind moglich.
,Auch hier kann ich den Lieferanten meine
Sonderwiinsche mitteilen und Betten in je-
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/ Einst hatte er eine Schreinerei mit eigener Fertiqung. Doch dann er hat gemerkt, dass mit Handelsware mehr
verdient ist. Heute ist er komplett auf Bettsysteme und die Einrichtung von Schlafzimmern spezialisiert.

der auf dem Markt verfligbaren Holzart
fertigen lassen.”

Wo einst die Werkstatt war, sind heute
Ausstellungsraume. Die Beratung findet
ausschlieBlich hier statt. 15 verschiedene
Bettsysteme kénnen Interessentinnen und
Interessenten ausprobieren. Seit Kurzem hat
Georg Niebler zudem Wellnesskabinen mit
Wasserdampf in sein Programm aufgenom-
men, die perfekt zu seinem Schlafkonzept
passen.,Das rundet unser Angebot zur ganz-
heitlichen Gesundheit ab.“

Inspirationen und neue Ideen erhilt er auf
den regelmaRigen Treffen bei Topateam-Part-
nern. ,,Durch die Gemeinschaft und den
Austausch passieren hier viele Dinge, die
sich positiv auf den Umsatz und vor allem
auf den Gewinn auswirken.”

Rundumdicht Universal M-12 Set

Nicht nur seine Frau, sondern auch sein Sohn
sind mittlerweile aktivim Unternehmen
dabei. Sein Sohn sei der jiingste Schlafberater
Deutschlands und mochte das Unternehmen
Ubernehmen. Die rechtlichen Weichen dafiir
werden gerade gestellt. Doch Georg Niebler
wird weiter Menschen auf dem Weg zu einem
guten Schlaf begleiten. ,Das ist meine Beru-
fung.“ (Quelle: Topateam/ra) ll
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